
艰苦创业 博得美声

1993年的 6月 28日，两间租赁的小屋、七名员
工、一百万注册资本，台州市泰隆城市信用社正式成
立。与国有银行定位不同的是，成立初期，泰隆城市信

用社就把自己定位在中小企业的合作伙伴，主攻的方

向为中小企业和个体工商户。

经过十多年的艰苦创业，泰隆已发展成为一个公
司治理完善、组织结构合理、内部管理机制健全、经营
状况良好的区域性金融机构。并成为台州地区金融界
迅速崛起的一颗闪耀的新星，并得到监管部门的高度

肯定。

2006年 8月 15日，泰隆城市信用社成功转型改
建成浙江泰隆商业银行。2006年，泰隆税前总利润
1.32亿元、存、贷款业务均占到整个路桥区的 20%以
上，不良资产率不到 0.83%。当年年存、贷款增长速度

达 40.6%。

相约三门 同创未来

2007年 1月 26日，县蟠龙公园是龙腾狮跃，热

闹异常。在这里举行了盛大的浙江泰隆商业银行台州
三门支行开业典礼。县领导尹学群、李浩、章文英、黄
祥云等到场表示祝贺，副县长吴才平在致辞中称：“这

是我县经济建设和金融事业发展的一件大好事、大喜

事。”

泰隆三门支行成立对于我县的中小企业、个体工
商户来说迎来了一个新的合作伙伴，对金融界来说是
一个不小的冲击。而对泰隆自身而言，也是该银行发
展上的一次伟大突破，迈出三区（椒江、黄岩、路桥三
区），开设了第一家区外支行。同时意味着要在一个并
不熟悉的区域开拓业务，进行扩张，这是挑战也是机
遇。
据了解，泰隆的日常业务主要集中在市区，虽然

这几年和我县当地的一些中小企业、个体工商户有过
不少业务往来。但从整体业务量看，我县客户的业务
量只占很小的一部分，那么泰隆为何会把目光瞄准这
里，选择我县作为泰隆扩张的第一站呢？浙江泰隆商

业银行行长王官明给出了自己的答案。

“台州市泰隆城市信用社成功改建成浙江泰隆商
业银行以后，将向外扩张的第一站选择在三门首先是
看中了三门区域经济巨大潜力，三门拥有众多有活力
的中小企业，与泰隆坚持‘中小企业成长伙伴’的市场
定位相符合。泰隆希望凭借产权清晰、机制灵活、客户

资源稳定等优势，更大范围地服务地方经济建设。”

银行的利润是从贷款和存款之间利息差额而来，

想获得更大发展，就必须有更为广阔的发展空间，这
在泰隆看来，三门就这样一个不错的发展平台。

王官明的话在开业那天就得到了印证，1月 26
日，不断有市民和客户过来咨询，既有了解泰隆本
身的一些情况，也有了解贷款等相关业务的人，而

一些与泰隆有过业务往来的客户，就直接找上门
来叙旧。
“那天因为开业实在太忙了，否则我们第一笔贷

款应该是在 1月 26日。”三门支行的副行长吴章好告
诉笔者，从 1月 27日上午第一笔贷款开始，到 2月
11日为止，共有 70多笔贷款成交，总额达到 2800多
万元。来银行存款的客户也是络绎不绝，总额超过

7500多万元。来银行咨询的人更多，每天都有二、三

百个。

化解“瓶颈”共寻发展

众所周知，中小企业是县域经济的重要支柱，是

推动地方经济持续、稳定、快速发展的重要力量。但如

何解决中小企业发展中的一些资金瓶颈问题，使企业
得到规范快速发展，一直是这些企业家的心头之痛：
资金周转不灵、贷款周期过长，都使中小企业在寻求
帮助的时候左右为难。

“我也想把产业做大一点，但手头钱不够，想贷

款，可银行门槛又高。”在县城边有一家橡胶厂房的陈
先生，眼前就遭遇了这样的发展瓶颈。后来朋友告诉
他，可以去泰隆看看，说不准人家肯贷。

所以在 2月 4日那天，陈先生到了泰隆三门支

行，把自己的情况和信贷员讲述了一遍。而在 2月 6
日那天，他就顺利的贷到了 20万元，这对于他而言，

显得不可思议，贷款可以这么便捷，可以这么灵活。

这也是泰隆的取胜之道：短、频、快。在最短的时
间里，用最快的方式，了解客户的情况，用最有效率的
方式，最简单的程序，满足客户的需求，解决客户的困

难。
“我们有一整套特有的机制，较短时间就能准确

了解到客户的声誉、资产情况，如果是老客户的话，那
就更加简单，一般从提出贷款申请、办理手续、到资金
到帐整个过程只需半个小时。”吴章好副行长这样告
诉笔者。

他的话得到了台州弘宇助剂技术有限公司徐世
哲的认可，1月底，弘宇公司向泰隆三门支行贷款 180
万元，用来改进技术。在 2月 2日那天，这笔为期半年
的贷款就到了公司的帐户。“太快了，真得谢谢他们，

没有想到他们会这么相信我们。“徐世哲谈到泰隆是
由衷的感激，“从我个人来看，泰隆入住三门，对我县

中小企业的帮助肯定会很大。”

徐世哲还和笔者谈起关于泰隆的一件事，因为快

到年关，他的一个朋友手上的项目不得不停工，但又
要把工资和奖金发给工人们，可手上又非常拮据。后

来朋友到泰隆银行请求帮忙，马上就给予解决了。

正如吴才平副县长在致辞中所说，“该行的市场

定位和服务特点，符合我县中小企业、种养殖业等市
场的需求，将为我县量大面广的中小企业提供了新的
融资和金融服务的渠道，必将对我县经济、金融业的

发展起到很好的促进作用。”而通过这段时间的情形

来看，泰隆的确为我县的一些中小企业融资、发展做

出了不少的贡献。
针对社会上普遍认为微小客户倒闭风险大，借钱

不还的可能性较多，银行容易出现坏帐、呆帐的情况。

吴章好却给出了自己独特的看法：“这其实是种偏见，

中小企业和个体工商户实际并不存在这种情况，最好
的证明就是泰隆这 14年主要客户都是他们，而且也

获得了成功。”

“哪个大企业不是从小企业做起的，小企业蕴含
的商机大，发展的潜力也大，从我们与三门的客户接
触中，并没有发现有什么不良的情况，我们对三门的
企业有信心。”泰隆商业银行台州三门支行行长何建
华对泰隆在我县的发展前景充满了信心。

（郑胤）
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时代

笔者日前从相关部门了解到，去年

我县城镇居民人均可支配收入 14450元，

农村居民人均现金收入 5558元, 较前年
均有大幅度提高。

据最新的统计显示，去年我县国有及

规模以上非国有企业完成工业总产值
74.57亿元，经济运行质量得到明显的提
升。同时随着工业经济运行质量的提高，

也带动了城镇居民、农村居民的现金收入。

居民收入保持较快增长。去年，城镇
居民人均可支配收入 14450元，比前年同
期增长 16.8%。宏观经济运行持续良好，

薪金收入提高是主要原因。而经营性收
入的贡献也不少，近年来，我县采取措施
优化经营环境，大力发展民营、个体企
业，加上城镇居民就业观念不断进步，经
营意识不断增强，纷纷开展批发零售、餐

饮和其他社会服务业，使经营净收入迅

速增长。同时，随着我县社会劳动保障体
系的不断发展和完善，政府加大了转移
性支出的支付力度，加大了对低收入居
民家庭的帮扶力度，确保了贫困职工的

最低生活保障。
农村居民收入继续保持较快增长。

据调查显示, 去年我县农村居民人均现
金收入 5558元,增长 14.7%。这几年来，我

县农业产业结构不断调整和优化，产业
化经营水平明显提高，农产品的市场竞
争力明显增强，初步实现了以农富农。而

工资性收入是农民收入中增加最快的部
分。 （陈思笋）

老百姓的家底更厚了

日前，笔者从县科技局了解到，2006
年我县共有 57件专利被国家知识产权局
授权，超额完成市里任务。
近几年来，我县积极实施知识产权战

略，鼓励企业加强知识产权制度建设，在

全县企业中基本形成了重视知识产权的
良好氛围。单是 2006年，就有 57件专利
被国家知识产权局授权。去年还受理了 78
件专利补助申请，其中涉及实用新型专利
24件，外观设计专利 48件，发明专利 6
件。
为了更好地扶持企业开发专利，县科

技局在安排科技三项经费时，优先考虑专

利产品，在科技计划立项审查中，将是否
已申请专利或实施中能否获得专利作为
重要条件之一。另外，根据不同层次人员
的特点，开展了各种专利宣教活动，有效

提高了全社会的专利意识和专利法律观
念。
据了解，目前，我县市专利示范企业

有 2家，省专利示范企业 1家，其中获市
专利示范企业称号的分别是亚达集团有
限公司和三门尔格科技有限公司，亚达集
团有限公司还荣获省专利示范企业称号。

（朱启明）

我县专利授权再添 57件

随着年关将近，一些服务行业呈现出火爆的
场面，价格也呈上升趋势，原来一些发屋理发只要
5元钱，现在已升为 8元钱。图为县城一生意兴隆
的发屋。 陈维连 摄

1 月 26 日，对
大多数人来说是个
实在平常的日子，似

乎什么都没有发生
变化。但对我县的金
融界而言却是一个
不小的震动，一个大
事件。此前，在当地
传闻已久的浙江泰
隆商业银行（以下简
称泰隆）台州三门支
行终于揭开它神秘
的面纱，大张声势地
闯了进来。


